
اعظم لاریجانيویترین

سر زبان ها افتاد، حتماً كنار فروش اينترنتي، از اين راه ها هم استفاده كنيد. 
پس فعلًا شيوه هاي ارزان و در دسترس تري را به شما معرفي می کنيم.

شیوه های ارزان بازاريابى
ارتباط خودمانی

يكي از راه هايی كه می تواند در بازاريابي به شــما كمك كند، استفاده از 
دوستان و بستگان است. يعني محصولتان كه آماده شد، يك گروه مجازي 
از دوســتانتان تشكيل دهيد يا حضوري و تلفني آن ها را در جريان توليد 
هنري تان قرار دهيد. حالا آن ها خواه ناخواه نيروي كار شــما مي شــوند و 

برايتان تبليغ مي كنند.

تراكت بازي
نشــر تراكت خيلي ارزان و امكان پذير اســت. می توانيــد از هنرجويان 
گرافيك بهره ببريد و از آن ها بخواهيد تراكتي شيك و چشمگير برايتان 
طراحي كنند يا با كمي پرس وجو  و آموزش، خودتان دست به كار شويد. 
راستي هنرجويان گرافيك، شما هم می توانيد كار خود را )محصولتان را 
نمی گويم، بلكه خدماتتان، مثل همين طراحي تراكت( با همين شيوه ها 

تبليغ كنيد.

بازار  گرمى
در شمارة قبل، دربارة عكاسي تبليغاتي نكاتي را مطرح كرديم. 
حتماً تا به حال با در نظر گرفتن آن نكات، عکس های حرفه اي و 
خوبي از محصولتان گرفته ايد. حالا بايد محصولتان را براي فروش 
ارائه كنيد. گرچه راه اندازی شغل آسان نيست، اما چاره چيست؟ 
اين كار زندگی شما را به ســمت بهتري سوق می دهد، چرا كه 
ديگر مي توانيد روی پای خود بايستيد، بر چالش های سخت غلبه 
کنيد، خلاق باشيد، امور مالی را مديريت کنيد و كار و كسب خود 

را پيش ببريد.

بازاريابى
براي اينكه محصول يا خدمتتان را به ديگران معرفي و در بازار جايگاه خود 
را پيدا كنيد، لازم است دست به كار تبليغات شويد. فعلًا براي شما كه تازه 
شروع كرده ايد، راه هايی تبليغي مثل تلويزيون، راديو و بيلبورد گران تمام 
مي شود. روزي كه كار و كسبتان رونق گرفت و نام شما و برند محصولتان 
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رويدادهاي حضوري
گوش به زنگ برگزاري نمايشــگاه ها يا گردهمايی های خيريه باشيد. اين 
نمايشگاه ها ممكن است در مدرسه ها يا فضاهاي مربوط به شهرداري برپا 
شوند. لازم است بدانيد در گردهمايي خيريه با يك تير دو نشان می زنيد؛ 
هم محصولتان را می فروشيد و هم درصدي را به خيريه می دهيد و در كار 

خير شريك مي شويد.

 اينترنتي
شــايد فكر كنيد الان ديگر بايد بدوم دنبال مشتري! لازم نيست بدويد. 
همين جا بنشــينيد و كاسبي كنيد. امروزه كه اينترنت اين همه گسترش 
يافته و در همة لايه هاي زندگي ما نفوذ پيدا كرده است، شما هم می توانيد 
از همين راه مشتريان خود را بيابيد و حرفة خود را به ديگران بشناسانيد. 
شما امروز يك مزيت باورنكردني نسبت به نسل هاي گذشته داريد؛ در عصر 
اينترنت به سر می بريد و با شبکه های اجتماعي، دنياي مجازي و موتورهاي 

جست وجو آشناييد. 
امروزه با اســتفاده از شيوه هاي گوناگون مي توانيد از امكانات برخط براي 

فروش محصول يا خدمات خود استفاده كنيد.

چند شيوه براى فروش اينترنتى 
كار در شبکه های اجتماعي

امروزه استفاده از شبکه های اجتماعي براي فروش كالا يا خدمات توسعه پيدا 
كرده است. در اين نوع فروش شما مي توانيد مشتريان زيادي جذب كنيد.

استفاده از وب سايت
ساخت وب سايت هزينة زيادي دارد. ولي وب سايت هاي آماده اي هستند 
به نام »فروشگاه ساز« كه با هزينة كمتر مي توانيد فضايي براي فروشگاه 

اينترنتي خود داشته باشيد.

همكاري با سايت های واسطه
سايت هايی هستند كه با عضويت در آن ها يك صفحه در اختيار شما قرار 
می گيرد و شــما می توانيد در آن صفحه محصول خود را بفروشيد و البته 
درصد آن سايت را هم بپردازيد. با جست جوي اينترنتي، اين سايت ها را كه 

خود از فروشگاه هاي آنلاين معروف و بزرگ هستند، بشناسيد.

ويزيتوري مجازي
ويزيتورهــاي امــروزي در حال بــردن گوي ســبقت از ويزيتورهاي 
ديروزی اند. شما می توانيد يكي از آن ها را پيدا كنيد تا محصول شما را 

در گروه هاي مجازی شان، كه مخاطبان زيادي هم دارند، معرفي كنند 
و پس از فروش، درصدي از آن را مال خود كنند.

تبليغ ويروسي
به تبليغتان يك موضوع جذاب اضافه كنيد؛ آن قدر جذاب كه مردم براي 

سرگرمي هم كه شده  است، آن را دست به دست براي يكديگر بفرستند.

1. توضيح كاملي براي محصول خود بنويسيد.
2. با انتخاب يك نام تجاري، برندسازي كنيد.

3. به بسته بندی توجه كنيد. برچسب كوچكي درست كنيد و 
نام برند و اطلاعات صفحه تان را روي آن درج كنيد تا به راحتی 

شما را پيدا كنند.
4. قوی ترين ويژگي محصول خود را بيان كنيد.

5. دانستن داستان پشــت پردة توليد محصول براي مخاطب 
جالب است. مثلًا از نحوة توليد محصول فيلم بگيريد و آن را در 

صفحة خود قرار دهيد.
6. از ابتدا هزينه های اضافي مثل هزينة حمل ونقل را به مشتري 

بگوييد.
7. هر نكتة خوبي را که مشتري در مورد محصول شما می گويد، 

در صفحه تان قرار دهيد.
8. براي نحوة پرداخت فكري كنيد.

9. به يكديگر كمك كنيد. لينك صفحة دوستانتان را در صفحة 
خــود بگذاريد و از آن ها بخواهيد لينك محصول شــما را در 

صفحة خود قرار دهند.
10. صبور باشيد. توقع نداشته باشيد يک شبه به درآمد برسيد.

توصیههایتکخطی

با بعضي از نشــريه ها تماس بگيريد و اعلام كنيد شــما يك 
مهارت آموز جوان هستيد كه شــروع به كار و كسب كرده ايد. 
آن قدر اين كار را ادامه دهيد تا يكي از آن ها قانع شــود با شما 
مصاحبه كند. به اين ترتيب، زودتر از آنچه انتظار داريد، شما را 

خواهند شناخت. ما هم مي توانيم با شما مصاحبه كنيم.

فوتکوزهگری
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